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PROFIL

Seit 2014 bin ich im internationalen B2B-Vertrieb tatig — in West- und Osteuropa, der
Turkei, dem Nahen Osten, Indien und Pakistan. Mein Schwerpunkt sind
erklarungsbeddrftige Produkte und Dienstleistungen: Ich begleite Kunden vom ersten
Gesprach Uber Angebot und Lieferung bis zum After-Sales und arbeite eng mit
Entwicklung und Produktion zusammen.

BERUFSWEG IM DETAIL

O KCI GmbH Kleve, Deutschland 08/2021- heute
Sales Manager | Turkei, Indien & Naher Osten

Geschaftsentwicklung mit Herstellern von Edelstahl, Armaturen und
Warmetauschern aus der Prozessindustrie — ich unterstlitze sie dabei, Uber
internationale Messen, Sponsoring und B2B-Medien neue Markte zu erreichen.

MEILENSTEIN Gemeinsam mit meinem Team verantwortlich flr Vertrieb und
Kundenkommunikation in einem landeriibergreifenden Projekt im Nahen
Osten.

O Pulver Powder Coatings Kocaeli, Tiirkei 12/2018 - 08/2021
Area Sales Manager | Osteuropa & Indien
Aufbau von Vertriebspartnernetzen und Industriekunden fiir Pulverlacke in
Osteuropa, auf dem Balkan, in Indien und Pakistan.

MEILENSTEIN ErschlieBung des indischen Marktes und Aufbau des ersten
wiederkehrenden Geschafts des Unternehmens dort.

(O EGGER Group Kocaeli, Tiirkei 10/2016 - 12/2018
Sales Executive | Tiirkei

Betreuung von Vertriebspartnern sowie Zusammenarbeit mit Bauunternehmen und
Architekten fir OSB, Dachprodukte und Holzwerkstoffe.

MEILENSTEIN Angebot flr die Ausschreibung des neuen Flughafens Istanbul erstellt
und das Projekt mit OSB beliefert.

O Sentez Group Packaging Kocaeli, Tiirkei 01/2014 -10/2016
International Sales Executive | EMEA

ErschlieBung von Exportmarkten und Betreuung internationaler Key Accounts flr
flexible Verpackungen, Wellpappe und Karton.

MEILENSTEIN Neue Verpackungslésungen vom Testauftrag zum wiederkehrenden
internationalen Geschaft entwickelt.

KOMPETENZEN

Internationaler B2B-Vertrieb
Markt- & Geschaftsentwicklung

Vertriebspartner- & Channel-
Management

Key-Account-Management
Erklarungsbedurftige Produkte
AuBendienst & Kundenbesuche

Vertrieb & After-Sales aus einer
Hand

BRANCHEN
Prozessindustrie: Edelstahl,
Armaturen, Warmetauscher

Pulverlacke &
Oberflachenveredelung

Holzwerkstoffe & Bauprodukte

Flexible Verpackungen,
Wellpappe & Karton

MARKTE

West- & Osteuropa Turkei

Naher Osten Indien & Pakistan

AUSBILDUNG

MBA, Business Administration
Maltepe University - 2015-2017
B.Sc.
Forstwirtschaftsingenieurwesen
Universitat Istanbul - 2008-2013
Erasmus-Austausch

Universitat Ljubljana - 2011

SPRACHEN
Turkisch Muttersprache
Englisch Cc2
Deutsch C1

Seit 2023 wochentlich ehrenamtlich im Sprachcafé der Caritas Kleve: Ich helfe ukrainischen Gefliichteten beim

EHRENAMT

Deutschiiben und im Alltag. Darliber berichteten Rheinische Post, Caritas Kleve und ARD/WDR Lokalzeit.
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